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Le surplus du consommateur : I’exemple d’une vente aux enchéres

Imaginez que vous étes un commissaire-priseur et
que vous mettez en vente aux encheres des lots de
cartes postales datant de la Premiére Guerre mon-
diale. Quatre collectionneurs se présentent a la
vente : Paul, John, George et Ringo. Chacun d’entre
eux souhaite acheter un lot, mais chacun se fixe une
somme limite maximale. Cette somme maximale
que chacun est prét a débourser pour acquérir est
dénommée « disposition a payer ». John est disposé
a payer 100 €, Paul 80 €, George 70 € et Ringo 50 €.
Le commissaire-priseur ne connait pas les disposi-

tions a payer des différents acheteurs potentiels. La
vente peut commencer et s’effectue selon le systéme
des enchéres montantes : chaque acheteur potentiel
sortira du marché lorsque le prix de I'enchére exce-
dera sa disposition a payer. Vous proposez un prix de
départ de 10 €. Ce prix ne permettant pas de dépar-
tager les diff¢rents acheteurs, vous augmentez petit a
petit le prix jusqu’a atteindre le montant de 81 € que
seul John est disposé a payer : il remporte donc I'en-
chére et devient propriétaire du lot mis en vente. John
est trés satisfait puisqu’il a payé 81 € ce qu’il était
apayer 100 €. Il a réalis¢ un gain a I’échange

disposé ¢
que les économistes mesurent a travers le concept de
surplus du consommateur (différence entre la dispo-

de marché).

sition & payer et le prix
D’aprés Gregory Mankiw, Mark P. Taylor,
Principes de I'économie, De Boeck, 2015.

Vente aux enchéres a I’'hétel Drouot, Paris.

Qu’est-ce que la disposition a payer ? Pourquoi difféere-
t-elle selon les agents économiques ?

5 r. Qu'est-ce que le surplus du consommateur ? Que
permet-il de mesurer ?

. Calculez le montant du surplus du consommateur dont
bénéficie John.

r. Pourquoi John fait-il un gain a I'échange ?




